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持续运营
>5年共计对比74期
诞生于2012年，持续对比新车，用户
背书深厚

数据积淀
完成>60款车型对比
收集>1000组高价值数据
栏目历经不断优化，对比模式成熟，
执行经验丰富，收集、汇总大量热门
车型数据

2012
年

相对论
第一期

完成
>60
热门
车型

《相对论》拥有>5年的长期运营积淀，受众与口碑背
书深厚，对比超60款车型，收集数据超1000组。

收集
>1000
高价值
数据



一对一
强手PK

《相对论》不是数据罗列、优势盘点的传统对比导购
而是结合市场热点事件，围绕用户高关注车型的一对一强手对抗

选择一款高关注度的对比车型

每个对比角度锁定1个核心优势

适时借力细分市场热点事件
(自身改款换代、核心竞品与细分领军车型改款换代、其他细分市场热点事件)

图解+数据对比表，清晰呈现优劣

+

+

+

栏目
特点



产品遇到传播课题
用户认知与关注度

有待强提升

细分市场强手众多产品的定位模糊

技术亮点同质化 ……

上市期、延展期、配合车展
等大事件……

选择恰当时机

圈定绝对优势

围绕核心竞品

新浪栏目

凸显价值亮点

关键时刻，抢先上线
上市日、细分市场大事件、车展
新浪汽车重点资源，当日霸屏推广

圈定神车
比出优势、比出认知

锁定核心竞争对手或细分市场领军车型

提升关注，凸显优势
以直接的数据去同质化
以清晰的表格展现优势

一对一

比出必买理由
传播覆盖海量人群

赢得话语权
抢得关注度

维持产品热度
凸显价值优势

《相对论》可针对产品的传播课题，锁定关键竞品，凸显核心优势
借助细分市场高热事件，一对一比出必买理由，并传播覆盖海量人群

+

营销
价值



长安CS95选择《相对论》合作，锁定细分市场标杆广汽传祺GS8
凸显产品配置、动力、内饰工艺优势，树立完胜“神车”的独有优势

锁定细分市场神车

真实图片+表格，凸显核心价值优势

借力
CS95
上市 +

落地双端持续传播

案例
分享



优先确认对比对象，锁定核心优势
全程配合客户需求，精准化解传播课题

确定
对比
提纲

双端
传播

初稿攥写：4个工作日 初稿提交：客户审核

定稿
上线

-根据客户指定的竞争对手与
确认提纲中的对比方向撰写
初稿
-如不能提供竞品车，则上线、
测试时间根据我司借车情况
决定，由客户承担相关租车
费用

备注：
-客户提供的试驾车辆应涵盖合法牌照、保险手续，符合上路行驶要求。
如车辆无牌照，请提供合法临时牌照。若因牌照问题需要试驾场地和车辆物流，需另行核算。
-本页合作模式为北京本地操作基本模式，如测试环境、类型、方式、人员与地点等有特殊要求，产生物流与人员差旅等费用，需另行核算。

-结合确认的提纲内容，根据
客户意见修改稿件语句图片
等内容
-客户确认文字内容后，生成
最终版图片与表格

确定对比车型

合作模式与上线流程

确定对比角度

确定突出优势

对
比
提
纲

完成初稿 终稿上线 双端传播

合作
模式



贴近用户阅读习惯，结合新浪+微博双端优势资源
抢得人群关注，大声量传播产品价值优势

新浪+微博双端推广

购车完全指南车型页上线
同步数据更新入库，榜单体现

WAP汽车
首页焦点图最后一帧

WAP汽车
首页信息流第四条

新浪新闻APP汽车
首页焦点图最后一帧

微博超级账号
互动传播

传播
媒介



一对一
比出必买理由！
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